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MARKETING VA REKLAMA XIZMATLARI 

 

Tojiboyev Odiljon Odashboyevich 

 

Annotatsiya: Reklama — bu biznesingizni keng ommaga tanitish, mijozlar bilan 

aloqani mustahkamlash va sotuvlarni oshirish uchun muhim vositadir. To‘g‘ri tanlangan 

usullar va uslub yordamida siz o‘z brendingizni kengaytirishingiz, yangi mijozlar jalb 

qilishingiz va biznesingizni rivojlantirishingiz mumkin. 

Kalit so`zlar: biznes, reklama, rivojlantirish, brend, vosita, xizmat ko`rsatish, mijoz, 

raqobatchi, mahsulot. 

 

Marketing va reklama xizmatlari - bu biznesning o'sishi va rivojlanishi uchun zarur 

bo'lgan muhim vositadir. Ular kompaniyaga o'z mahsulotlari yoki xizmatlarini potentsial 

mijozlarga yetkazishga, brend xabardorligini oshirishga va sotuvlarni ko'paytirishga yordam 

beradi. 

Marketing va reklama xizmatlarining asosiy turlari: 

1. Marketing strategiyasi: 

  •  Bozorni tahlil qilish: Potentsial mijozlarni, raqobatchilarni va bozor 

tendentsiyalarini o'rganish. 

  •  Maqsadli auditoriyani aniqlash: Mijozlarning demografik, psixografik va xulq-

atvor xususiyatlarini aniqlash. 

  •  Marketing byudjetini rejalashtirish: Marketing faoliyatiga ajratiladigan mablag'ni 

aniqlash. 

2. Raqamli marketing  

  •  Veb-saytni qidiruv tizimlarida (Google, Yandex) yuqori o'rinlarga chiqishini 

ta'minlash. 

  •  Qidiruv tizimlarida pullik reklamalarni (Google Ads) joylashtirish. 

  •  Ijtimoiy tarmoqlarda (Facebook, Instagram, Twitter, LinkedIn) brendni targ'ib 

qilish, auditoriya bilan muloqot qilish va kontent yaratish. 

  •  Kontent marketing: Qiziqarli va foydali kontent (maqolalar, videolar, 

infografikalar) yaratish va tarqatish orqali potentsial mijozlarni jalb qilish. 

  •   Elektron pochta orqali xabarlar yuborish orqali mijozlar bilan aloqani saqlash, 

yangiliklar, aksiyalar va maxsus takliflar haqida xabardor qilish. 

  •  Hamkorlik dasturlari orqali mahsulot yoki xizmatlarni sotish. 

  •  Mobil marketing: Mobil qurilmalar uchun optimallashtirilgan reklamalarni yaratish 

va tarqatish. 

3. An'anaviy marketing: 

  •  Bosma reklama: Gazetalar, jurnallar, bukletlar, plakatlar va boshqa bosma 

materiallarda reklama berish. 

  •  Televideniye va radio reklamasi: Televideniye va radioda reklamalar joylashtirish. 
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  •  Tashqi reklama: Bilbordlar, bannerlar, transport vositalarida reklama va boshqa 

tashqi reklama vositalaridan foydalanish. 

  •  Tadbirlar marketingi: Ko'rgazmalar, konferensiyalar, taqdimotlar va boshqa 

tadbirlarni tashkil etish va ularda ishtirok etish. 

  •  Be'vosita marketing: Pochta orqali reklama materiallarini yuborish, telefon orqali 

savdo qilish va boshqa be'vosita marketing usullaridan foydalanish. 

4. Brending: 

  •  Brend nomini yaratish: Kompaniya yoki mahsulot uchun esda qolarli va o'ziga xos 

nom yaratish. 

  •  Logotip va korporativ uslubni ishlab chiqish: Kompaniyaning vizual qiyofasini 

yaratish. 

•  Brend qadriyatlarini aniqlash: Kompaniyaning asosiy qadriyatlarini va missiyasini 

belgilash. 

•  Brendni pozitsiyalash: Brendning bozoridagi o'rnini aniqlash. 

•  Brend xabardorligini oshirish: Brend haqida xabardorlikni oshirishga qaratilgan 

tadbirlarni amalga oshirish. 

5. Ommaviy axborot vositalari bilan aloqa: Ommaviy axborot vositalarida kompaniya 

haqida ijobiy xabarlar tarqatish. 

•  Krizis menejmenti: Kompaniya imidjiga zarar yetkazishi mumkin bo'lgan 

vaziyatlarni boshqarish. 

•  Ijtimoiy mas'uliyat loyihalari: Kompaniyaning ijtimoiy mas'uliyatini namoyish 

etishga qaratilgan loyihalarni amalga oshirish. 

Marketing va reklama xizmatlarini ko'rsatuvchi tashkilotlar: 

•  Marketing agentliklari: Marketing strategiyasini ishlab chiqish, raqamli marketing, 

an'anaviy marketing va brending bo'yicha xizmatlar ko'rsatadi. 

•  Reklama agentliklari: Reklama kampaniyalarini yaratish va amalga oshirish, 

reklama materiallarini ishlab chiqish va joylashtirish bo'yicha xizmatlar ko'rsatadi. 

Marketing va reklama xizmatlaridan foydalanishning afzalliklari: 

•  Xaridorlar sonini oshirish: Marketing va reklama potentsial mijozlarni jalb qilishga 

yordam beradi. 

•  Brend xabardorligini oshirish: Brend haqida ko'proq odamlarni xabardor qilishga 

yordam beradi. 

•  Sotuvlarni ko'paytirish: Marketing va reklama mahsulot yoki xizmatlarga bo'lgan 

talabni oshirishga yordam beradi. 

•  Raqobatdoshlikni oshirish: Marketing va reklama kompaniyaga bozorda o'z o'rnini 

mustahkamlashga yordam beradi. 

•  Investitsiya daromadini  oshirish: Marketing va reklama investitsiyalarning 

samaradorligini oshirishga yordam beradi. 

Marketing va reklama xizmatlaridan to'g'ri foydalanish har qanday biznesning 

muvaffaqiyatli rivojlanishining muhim omilidir. 


