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BIZNESNING O'SISH STRATEGIYALARI 

 

Baxramov Umidjon Ibroximovich 

 

Annotatsiya: Ushbu maqolada  bozorlarda mavjud mahsulotlar yoki xizmatlarni 

sotishni ko'paytirish, yangi bozorlarda mavjud mahsulotlar yoki xizmatlarni sotishni 

boshlash, kompaniyaning yangi g'oyalarni yaratish, texnologiyalarni joriy etish va 

mahsulot yoki xizmatni takomillashtirish kabi bir qator masalalar haqida so`z boradi. 

Kalit so`zlar: biznes, texnologiya, xizmat ko`rsatish, takomillashtirish, mahsulot, 

mahsulot, biznes g`oya. 

 

Bozorni rivojlantirish - ommabop va mashhur mahsulotlarni qo'llashning yangi 

yo'nalishlari paydo bo'lishi bilan bozorni kengaytirishda samarali. Korxonaning xatti-

harakatlari quyidagilardan iborat bo'lishi mumkin: mintaqaviy bozorlarga kirib borish, 

bozorlarda mavjud tovarlarni sotishni ko'paytirish istagi, talab deyarli qondirilmaydigan 

yangilarini kiritish, mahsulotni ilgari surish uchun ko'proq kuch ishlatish. 

Integratsiya strategiyalari 

• Progressiv - ishlab chiqaruvchi va oxirgi iste'molchi o'rtasida bo'lgan ekinlarni sotib 

olish va ishlatish orqali korxonaning o'sishini nazarda tutadi. 

• Regressiv - korxonaning o'sishini o'z ichiga oladi, bu yangi xomashyo sotib olish va 

materiallarni ishlab chiqaruvchi sho'ba korxonalarni yaratish orqali amalga oshiriladi. 

• Gorizontal - korxonaning harakatlari raqobatchilarni o'zlashtirishga yoki ularning 

bozordagi faoliyatini yanada qattiqroq nazorat qilishni o'rnatishga qaratilgan. 

Biznesning o`sish strategiyasi: 

1. Bozor penetratsiyasi: Mavjud bozorlarda mavjud mahsulotlar yoki xizmatlarni 

sotishni ko'paytirish. Bunga narxlarni pasaytirish, reklama kampaniyalarini kuchaytirish, 

tarqatish kanallarini kengaytirish va mijozlarga xizmat ko'rsatishni yaxshilash orqali 

erishish mumkin. 

2. Bozor rivojlanishi: Yangi bozorlarda mavjud mahsulotlar yoki xizmatlarni sotishni 

boshlash. Bunga yangi geografik hududlarga kirish, yangi segmentlarni aniqlash va yangi 

tarqatish kanallaridan foydalanish orqali erishish mumkin. 

3. Mahsulotni rivojlantirish: Mavjud bozorlarda yangi mahsulotlar yoki xizmatlarni 

sotishni boshlash. Bunga yangi mahsulotlarni ishlab chiqish, mavjud mahsulotlarni 

yaxshilash va turli xil mahsulotlarni taklif qilish orqali erishish mumkin. 

4. Diversifikatsiya: Yangi bozorlarda yangi mahsulotlar yoki xizmatlarni sotishni 

boshlash. Bu eng riskli o'sish strategiyasi, lekin u biznesga yangi imkoniyatlarni ochish va 

xavflarni kamaytirishga yordam beradi. 

5. Qo'shilish va sotib olish: Boshqa kompaniyalarni sotib olish yoki ular bilan 

qo'shilish orqali biznesni kengaytirish. Bu biznesga tez o'sish imkoniyatini beradi, lekin 

integratsiya masalalariga e'tibor berish kerak. 
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Biznesning o'sishiga ta'sir etuvchi omillar: 

•  Bozor sharoiti: Iqtisodiy o'sish, raqobat, tendentsiyalar va iste'molchilarning 

xohishlari biznesning o'sishiga ta'sir etadi. 

•  Ichki resurslar: Kompaniyaning moliyaviy holati, inson resurslari, texnologik 

imkoniyatlari va operatsion samaradorligi biznesning o'sishiga ta'sir etadi. 

•  Boshqaruv: Kompaniyaning strategik rejalashtirish, qarorlar qabul qilish, resurslarni 

boshqarish va jamoani shakllantirish qobiliyati biznesning o'sishiga ta'sir etadi. 

•  Innovatsiya: Kompaniyaning yangi g'oyalarni yaratish, texnologiyalarni joriy etish 

va mahsulot yoki xizmatni takomillashtirish qobiliyati biznesning o'sishiga ta'sir etadi. 

•  Marketing: Kompaniyaning brendni yaratish, mijozlarni jalb qilish, savdoni oshirish 

va bozorda o'z o'rnini topish qobiliyati biznesning o'sishiga ta'sir etadi. 

Tadbirkorlar uchun tavsiyalar: 

•  Bozorni o'rganing: Maqsadli auditoriyangizni, raqobatchilaringizni va bozor 

tendentsiyalarini tushuning. 

•  Innovatsiyalarni joriy eting: Yangi g'oyalar yaratishga, texnologiyalarni joriy etishga 

va mahsulot yoki xizmatni takomillashtirishga intiling. 

•  Riskni qabul qiling: Yangi biznesni boshlashda yoki mavjud biznesni kengaytirishda 

riskni qabul qilishga tayyor bo'ling. 

•  Resurslarni jalb qiling: Investitsiyalar, kreditlar, grantlar va boshqa resurslarni jalb 

qilishga harakat qiling. 

•  Biznesni samarali boshqaring: Jamoani shakllantiring, qarorlar qabul qiling va 

resurslarni to'g'ri taqsimlang. 

•  Marketingga e'tibor bering: Brendni yarating, mijozlarni jalb qiling, savdoni oshiring 

va bozorda o'z o'rningizni toping. 

Tadbirkorlik va biznesning o'sishi - bu doimiy o'rganish, moslashish va harakat 

qilishni talab qiladigan murakkab jarayondir. Yuqoridagi tavsiyalar tadbirkorlarga biznesni 

muvaffaqiyatli rivojlantirishga yordam beradi. 

  


